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| estrategias de formacion

Optimizacién de los

COSTES DE
EXPORTACION
E IMPORTACION

Para controlar y reducir los costes y riesgos de las operaciones
de compra-venta internacional en base a la correcta eleccion y
utilizacion de los INCOTERMS

En este Seminario Usted conocera...

® Cémo calcular anticipadamente los costes de ® Cémo una correcta utilizacién de los INCO-
cada operacién de export-import. TERMS reduce los riesgos de las operaciones de

® Cémo dotarse de las habilidades necesarias para Comercio Internacional y evita pérdidas de
aplicar los INCOTERMS mis adecuados a cada tiempo y dinero.

una de sus operaciones internacionales. ® Herramientas para dominar el cdlculo, fijar el

® Cémo negociar con ventaja en base al conoci- precio y efectuar ofertas comerciales internacionales.
miento exacto del INCOTERM vy de las respon- ® Cémo conocer el riesgo, el coste y los trdmites
sabilidades que conllevan cada uno de ellos. necesarios en funcién del INCOTERM seleccionado.

® Cuiles son las obligaciones de las partes que
debemos tener més en cuenta en el contrato de
compra-venta internacional.

® Cémo podemos delimitar nuestros riesgos
como compradores y como vendedores.

BARCELONA

Tel. 932 721 366
Fax 932 721 491

MADRID

Tel. 902 021 206
Fax 902 021 207




Iniciativas
Empresariales

OTROS SEMINARIOS
DEL AREA PREVISTOS
PARA ESTE TRIMESTRE:

* Gestion de Proveedores y
Aborro en las Compras.

Madrid, 20 de octubre de 2010
Barcelona, 27 de octubre de 2010

® La Negociacion en el
Proceso de Compras.

Barcelona, 16 y 17 de noviembre
de 2010

Madrid, 30 de noviembre y 1 de
diciembre de 2010

o Tramites, Documentos y
Cuestiones Complejas de la
Exportacion.

Madrid, 18 de noviembre de 2010
Barcelona, 24 de noviembre de 2010

Pueden consultar el programa

completo en:

Optimizacién de los

COSTES DE EXPORTACION
E IMPORTACION

utilizacion de los INCOTERMS

Para controlar y reducir los costes y riesgos de las operaciones
de compra-venta internacional en base a la correcta eleccion y

Y Objetivos:

Los INCOTERMS no sélo afectan a los derechos
y obligaciones de las partes sino también a los
costes finales de un producto y, por tanto, es
fundamental tener una visién estratégica de su
eleccién y uso para el control de los costes y las
responsabilidades.

El desconocimiento o mal uso de los INCOTERMS
puede dar pie a malentendidos, litigios, procesos
y errores en los célculos de compra-venta, todo lo

cual implica pérdida de tiempo y dinero.

El objetivo de este seminario es dotar a los asisten-
tes de los conocimientos necesarios para aplicar
los INCOTERMS mids adecuados a cada una de
sus operaciones internacionales teniendo en cuen-
ta la correcta fijacién de precios y control de
costes de estas operaciones. El programa también
incluye un avance de los cambios que contemplan
los nuevos INCOTERMS 2010.

ﬂ’j Ponente:

Antoni Zaragoza. Diplomado Superior en Comercio Internacional. Consultor en marketing
internacional. Promotor / Consultor acreditado del programa PIPE. Mds de 20 afios de experiencia
como Export Manager en empresas de diferentes sectores de actividad.

Iniciativas Empresariales se reserva el derecho de cambiar el ponente en caso de que el asignado no pueda impartir la sesién por causas de fuerza mayor, ajenas a nuestra voluntad.




La rentabilidad en las acti-
vidades de export-import
requiere de un buen calculo
de precios y costes.

@ Programa:

1. LOS INCOTERMS
e Estructura de los INCOTERMS.

2. AVANCE DE LOS INCOTERMS 2010

3. UTILIZACION CORRECTA DE LOS
INCOTERMS PARA EL CONTROL DE
COSTES

e Sistemas para determinar la eleccién de un FCA
o EXW.

e Ventajas e inconvenientes de cada uno de ellos.
® Qué INCOTERMS se pueden utilizar en las
cartas de crédito y cudles no.

4. LA ELECCION DEL INCOTERM
¢ Costes que deben tenerse en cuenta a la hora de
la eleccidn:

- Segtin comisién del Agente.

- Segtin Derechos de Aduana e Impuestos.

- Segtin tipo de Mercancia.

- Segun tipo de Transporte.

5. CALCULO DE COSTES

e Estructura de un escandallo de compra-venta
internacional.

e Costes afiadidos segtin INCOTERM.

e Cilculo del precio de exportacién-importacién.
¢ Formas de presentacion de ofertas.

6. EJERCICIOS PRACTICOS
e Cilculo de escandallos.
e Elecciéon de INCOTERM.

G Dirigido a:

Empresas exportadoras e importadoras que deseen
profesionalizar la funcién comercial y administra-
tiva del Departamento de Export-Import. Export
Area Managers y Responsables del Area Interna-
cional asi como Responsables administrativos y del
departamento de logistica y/o compras. En defini-
tiva, a cualquier persona que quiera iniciar un pro-
ceso de internacionalizacidn, ya sea de sus ventas
como de sus compras.

MADRID

19 de octubre de 2010
Hotel Catalonia las Cortes
C/ del Prado, 6

BARCELONA

26 de octubre de 2010
Hotel Catalonia Berna
C/ Roger de Lliria, 60

Horario: de 10 a 18:30 horas




Seminario impartido por profesionales en ejercicio

@ Material de rrabajo: Precio: e o

Iniciativas Empresariales les ofrece

Los asistentes recibirdin documentacién que 430 € + 18 % de IVA. Esta cuota incluye la también este curso en la modalidad in

les permitird seguir el seminario cémodamen- asistencia al seminario, comida y la docu- company. Esta formacién a medida

te, incluyendo los ejemplos de los diferentes mentacién de trabajo. Los asistentes al permite adaptar el contenido y los

documentos, y les servird de material de con- seminario recibiran el correspondiente objetivos a las necesidades concretas

sulta una vez finalizado el mismo. certificado de asistencia. de su empresa. Los asistentes podrdn

adquirir las destrezas y conocimientos

Este curso puede ser bonificable por la Funda- necesarios para optimizar al maximo
ci6n Tripartita para la Formacién en el Empleo. su trabajo.

Tramitamos su bonificacién sin coste adicional

Todos nuestros profesores son
para su empresa. Consultenos.

o o y ] profesionales en activo, cuya trayecto-
Imprescindible remitir toda la documentacion requeri-

. . L ria y experiencia aseguran una forma-
. - da 10 dias antes de la fecha de imparticion del curso. . . : .
Con la colaboracion de: S 4 cién actual y dindmica, clave del éxito

Flint

www. marketingexportacion.es

de todas nuestras acciones formativas.

El resultado final sera:

¢ Un analisis a medida.

* La planificacién de la accién

formativa mas coherente.

* Una eficiente puesta en prictica.

 Un seguimiento, control y ajuste
[ continuo de la actuacién formativa.

e e Una fluida comunicacién formador-

D Iniciativas Empresariales e

| estrategias de formacién o . .
Iniciativas Empresariales tiene solu-

ciones para todas las necesidades de

formacién de su empresa. Nuestro

BARCELONA MADRID BILBAO equipo estd a su disposicién para
Consell de Cent, 341 Veldzquez, 53 2°izda. Avda. Los Chopos, 39 disefiar y desarrollar cualquier tipo
08007 Barcelona 28001 Madrid 48990 Getxo de accién formativa, todo ello avala-
Tel. 932 721 366 Tel. 902 021 206 Tel. 902 021 206 do por las numerosas empresas que
Fax 932 721 491 Fax 902 021 207 Fax 902 021 207 nos los han solicitado.

0. o e c "Invertir en conocimientos produce
Wwww.iniciativasempres ariales.com e-mail: attcliente@iniciativasempresariales.com

siempre los mejores intereses"

. » . . . L Benjamin Franklin
De acuerdo con la Ley Organica 15/99, de Proteccién de Datos, informamos que los datos de contacto del destinatario/a para la remisién de este

folleto, provienen de un fichero de Iniciativas Empresariales, S.L. en el que se tratan para mantenerle informado de nuestros cursos. En caso de
que no desee recibir nuevos folletos o bien desee ejercitar sus derechos de acceso, rectificacion, cancelacién y oposicion, puede dirigirse a Iniciativas
Empresariales, S.L., C/ Consell de Cent 341, 1° 08007 Barcelona o C/ Veldzquez 53 2° 28001 Madrid.




