FORMACION E-LEARNING

w“c*‘

Curso Online de

Valoracion de Startups

Para conocer los diversos modelos de valoracion de startups que
mejor se ajusten a las caracteristicas de la empresa que se quiera
valorar.

le $/< MANACER

Iniciativas Empresariales A SCHOOL

\ estrategias de formacion
Tel. 900 670 400 - attcliente@iniciativasempresariales.com
www.iniciativasempresariales.com




Formacion E-Learning

Valoracion de Startups

Presentacion

En el siglo XXI se ha incrementado la proliferacion de startups o empresas de nueva creacidn, sobre todo en el
dmbito tecnoldgico, debido a las condiciones del mercado. En un contexto donde los activos tradicionales estin
dando rentabilidades minimas, los inversores buscan nuevos activos en los que invertir con mayor potencial de
rentabilidad a la vez que asumen mds riesgo.

La valoracién de una startup se lleva a cabo con la intencién de obtener financiamiento, comtinmente a partir
de que un inversor adquiera un cierto porcentaje de la startup a cambio de una cantidad de dinero concreta.
Esta financiacidn se obtiene en las diferentes fases de las startups con un inicio de financiacién de Business
Angels y Venture Capital.

Este curso le ayudard a conocer el valor aproximado de la empresa y de las herramientas de busqueda y
contactos para conseguir la financiacién.

La Formacion E-learning

Los cursos online se han consolidado como un método educativo de éxito en la empresa ya que aportan flexibilidad
al proceso de aprendizaje, permitiendo al alumno escoger los momentos més adecuados para su formacién.
Con mds de 35 afios de experiencia en la formacién de directivos y profesionales, Iniciativas Empresariales y
la Manager Business School presentan sus cursos e-learning. Disefiados por profesionales en activo, expertos
en las materias impartidas, son cursos de corta duracién y eminentemente practicos, orientados a ofrecer
herramientas de andlisis y ejecucién de aplicacién inmediata en el puesto de trabajo.

Nuestros cursos e-learning dan respuesta a las necesidades formativas de la empresa permitiendo:

Y Interactuar
con otros
estudiantes
enriqueciendo la
diversidad de visiones y
opiniones y su aplicacién
en situaciones
reales.

) Aumentar
sus capacidades
y competencias en el

puesto de trabajo en base

al estudio de los casos
reales planteados en
el curso.

La
posibilidad
de escoger el
momento y lugar
mas adecuado para
su formacién.

Trabajar
con los recursos
que ofrece el
entorno
on-line.
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Objetivos del curso:

e Conocer los principales métodos utilizados en la valoracién de empresas, asi como los principales
inconvenientes que presentan a la hora de ser aplicados a startups.

e Analizar las diferentes valoraciones que podemos aplicar en una startup.

* Disefiar la estrategia de negocio e identificar cudles son las fuentes de valor estratégicas donde focalizar las
acciones.

e Saber cémo atraer a un Business Angel o Venture Capital a realizar una inversién en nuestra startup.

® Cémo realizar una presentacién de la startup a los inversores.

( Realizarlavaloracionlomasexactaposible de unastartup
aplicando una metodologia especifica es imprescindible
a la hora de buscar financiacion”

Dirigido a:

Inversores, Directivos, Empresarios y Emprendedores, asi como a otros colectivos con capacidad financiera
que quieran conocer las diferentes metodologias existentes en la valoracién de startups.
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Estructura y Contenido del curso

El curso tiene una duracién de 30 horas lectivas 100% online que se realizan a través de la plataforma
e-learning de Iniciativas Empresariales que permite el acceso de forma rdpida y ficil a todo el contenido:

C N
Manual de Estudio Material Complementario
4 médulos de formacién que contienen En cada uno de los médulos que le
el temario que forma parte del curso y ayudard en la comprensién de los temas
que ha sido elaborado por profesionales tratados.
en activo expertos en la materia.

N )

Ejercicios de aprendizaje y
pruebas de autoevaluaciéon

Bibliografia y enlaces de lectura
recomendados para completar la
para la comprobacién prictica de los formacién.
conocimientos adquiridos.

Metodologia 100% E-learning

Permite el acceso a los contenidos del curso desde
cualquier dispositivo las 24 horas del dia los 7 dias
de la semana.

En todos nuestros cursos es el alumno quien marca
su ritmo de trabajo y estudio en funcién de sus
necesidades y tiempo disponible.

R
= Soporte Docente Personalizado

El alumno tendrd acceso a nuestro equipo
docente que le dard soporte a lo largo de todo el
curso resolviendo todas las dudas, tanto a nivel
de contenidos como cuestiones técnicas y de
seguimiento que se le puedan plantear.

Apple Store para iOS) que le permitird acceder a la plataforma desde cualquier dispositivo mévil y realizar el curso

. * El alumno podra descargarse la APP Moodle Mobile (disponible gratuitamente en Google Play para Android y la
I I i I

desde cualquier lugar y en cualquier momento.

®
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Contenido del Curso

MODULO 1. Introduccién a la valoracion de startups

Considerando la realidad que enfrentan los emprendedores a lo largo de las diferentes etapas de
crecimiento de una empresa, particularmente una startup, este primer médulo del curso pretende
orientar y crear conciencia respecto de las caracteristicas y los value drivers de valoracién mas
aceptadas en el medio, de manera que todo emprendedor busque no solo estructurar su proyecto de
acuerdo a las exigencias de la industria en la que participe, sino también que atienda el llamado de
aquellas objetivamente demandadas por posibles inversionistas.

1.1. Introduccién.
1.2. Valoracién de emprendimientos de startups.

1.3. Caracteristicas de la valoracién de una startup:
1.3.1. Asimetria de la informacién.

1.3.2. Gobierno corporativo.

1.3.3. Problemas de agencia.

1.4. Value drivers de una startup:

1.4.1. Equipo de trabajo.

1.4.2. Diferenciacion frente a competidores.
1.4.3. Escalabilidad.

1.4.4. Tamafio de mercado.

1.4.5. Aliados estratégicos.

1.4.6. Proteccion de la propiedad intelectual.
1.4.7. Productividad con calidad.

1.4.8. Marketing.

1.4.9. Tecnologia.

1.4.10. Experiencia de usuario.

1.5. Plan de negocio:

1.5.1. La presentacion.

1.5.2. Laidea.

1.5.3. Estudio de mercado.

1.5.4. La descripcién comercial.

1.5.5. La descripcidn técnica.

1.5.6. El plan de compras.

1.5.7. La estructura de la organizacién.
1.5.8. Estructura legal.

1.5.9. El estudio econémico / financiero.
1.5.10. Evaluacién del riesgo.
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1.5.11. Conclusiones.

MODULO 2. Modelos de valoracién de startups

Una startup es una organizacion de caricter temporal que busca un modelo de negocio escalable,
repetible y rentable. Pasan, durante su desarrollo, por una serie de fases que en la mayoria de los
casos se cumplen.

La valoracién de una startup se lleva a cabo con la intencién de obtener financiamiento, por lo
general a partir de que un inversor adquiera un cierto porcentaje a cambio de una cantidad concreta
de dinero.

2.1. Introduccién:

2.1.1. Definicién de startup.
2.1.2. Fases de una startup:
2.1.2.1. Fase semilla.

2.1.2.2. Fase temprana.
2.1.2.3. Fase de crecimiento.
2.1.2.4. Fase de expansién.
2.1.2.5. Fase de venta.

2.1.3. Fracasos de las startups.

2.2. Modelos de valoracién:

2.2.1. Descuentos de flujos de caja (DFC):

2.2.1.1. Flujos de caja.

2.2.1.2. Valor terminal o residual.

2.2.2. Multiplos de EBITDA.

2.2.3. Maltiplos de Revenue.

2.2.4. Método Berkus.

2.2.5. Valoracién por puntos (Scorecard Valuation).
2.2.6. Método Venture Capital (VC):

2.2.6.1. Cilculo del valor pre-money de la startup.
2.2.6.2. Si hay dilucién.

2.3. Conclusiones.
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MODULO 3. Business Angels y Venture Capital

Un Business Angel es un particular (empresario, directivo de empresa, ahorrador o emprendedor
con éxito) que a titulo privado aporta su capital, sus conocimientos técnicos y su red de contactos
personales.

El Venture Capital hace referencia a la aportacién de capital en proyectos empresariales que se
encuentran en etapas tempranas.

3.1. Business Angels:

3.1.1. Caracteristicas de los Business Angels.
3.1.2. Tipos de redes de Business Angel.
3.1.3. Redes de Business Angels.

3.2. Atraer a un Business Angel:

3.2.1. Fases del proceso de participacidn en una empresa.

3.2.2. Captacidén de proyectos y preparacion del plan de negocio.
3.2.3. Anilisis y valoracién del proyecto.

3.2.4. La primera entrevista:

3.2.4.1. Qué ofrecerdn los promotores al Business Angel.

3.2.4.2. Qué demandard el Business Angel a los promotores.

3.3. Documentos del pacto:

3.3.1. El acuerdo de confidencialidad.

3.3.2. La carta de intenciones.

3.3.3. La debida diligencia o Due Diligence.
3.3.4. El contrato de inversion.

3.3.5. El pacto de accionistas:

3.3.5.1. El precio de compra.

3.3.5.2. El gobierno y la administracién.
3.3.5.3. Proteccidn del business angel.
3.3.5.4. La transmisién de las participaciones.
3.3.5.5. Gastos y arbitraje.

3.3.6. La carta de manifestacién y garantias.
3.3.7. Ejecucion de acuerdos.

3.3.8. El plan de empresa.

3.4. Venture Capital:

3.4.1. Tipos de entidades de capital-riesgo.
3.4.2. Atraer capital riesgo al proyecto.

3.4.3. La entrada de capital riesgo en la empresa.
3.4.4. Relacién de entidades de capital riesgo.

3.5. Etapas de la inversién:
3.5.1. La inversidn.
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3.5.2. Seguimiento de la inversién.

3.5.3. La desinversion:

3.5.3.1. Recompra de las participaciones por parte del equipo promotor.
3.5.3.2. Transmisidén de las participaciones a otros socios inversores.

3.5.3.3. Incorporacién del business angel como socio permanente.

3.5.3.4. Incorporacién de las acciones de la empresa en el mercado de valores.
3.5.3.5. Liquidacién de la empresa.

MODULO 4. Presentacion del proyecto a Venture Capital
y Business Angels

15 horas

4.1. Presentacion del proyecto:

4.1.1. Preparar la presentacién:

4.1.1.1. Dominar el proyecto.

4.1.1.2. Conocer a la audiencia y vincularse con ella emocionalmente.
4.1.1.3. Preparar el material.

4.1.1.4. Gestionar el tiempo antes y durante la presentacion.
4.1.1.5. Prever preguntas y preparar respuestas.
4.1.1.6. Preparar el escenario.

4.1.1.7. Preparar el inicio de la presentacién.
4.1.2. Estructura de la presentacion:

4.1.2.1. Presentacion.

4.1.2.2. Problema.

4.1.2.3. Solucién.

4.1.2.4. Oportunidad y mercado objetivo.
4.1.2.5. Poblacién objetivo y beneficio social.
4.1.2.6. Organigrama.

4.1.2.7. Marketing y ventas.

4.1.2.8. Previsiones financieras.

4.1.2.9. Necesidades financieras.

4.1.2.10. Final.

4.1.3. Turno de preguntas:

4.1.3.1. Recomendaciones.

4.1.3.2. Saber escuchar.

4.1.4. Después de la presentacion.

4.1.5. La comunicacién en la presentacion:
4.1.5.1. La comunicacién verbal.

4.1.5.2. La comunicacién no verbal.
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4.2. Fondos de inversion Venture Capital:
4.2.1. Adara Ventures.

4.2.2. Axon Partners.

4.2.3. Bonsai Venture Capital.
4.2.4. Crowdcube.

4.2.5. Faraday Ventures.

4.2.6. JME Venture Capital.
4.2.7. Nauta Capital.

4.2.8. Seaya Ventures.

4.2.9. Startupxplore.

4.2.10. Telefénica Open Future.

4.3. Listado de Business Angel.
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Autor

Alberto Laplaza

: Mister MBA en Administracién y Direccién de Empresas. Profesor Universitario en creacién y
gestion de PYMES, Direccion de RRHH, creacién de empresas y direccidn estratégica, entre otras,
y fundador de las startups:
¢ Eventos Experience.

¢ Enikte.

Titulacion

Una vez finalizado el curso el alumno recibird el diploma que acreditard el haber superado de forma satisfactoria
todas las pruebas propuestas en el mismo.

v MANAGER
~ > BUSINESS
A SCHOOL

DIPLOMA

Iniciativas Empresariales y la Manager Business School certifican que D. / Diia.
XXXXX XXXXXX XXXXXXXXXX
Ha superado satisfactoriamente el curso
VALORACION DE STARTUPS

Habiendo demostrado el dominio de las materias impartidas mediante
la superacion de las pruebas de evaluacion de las que consta el curso.

/
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