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Presentacion

En un entorno empresarial cambiante, competitivo y dindmico, una toma de decisiones efectivas y eficientes
basadas en datos se convierte en una técnica fundamental en las organizaciones. En este contexto, contar con
herramientas que permitan analizar las ventas desde una perspectiva integral se vuelve indispensable.

POWER BI permite analizar de forma visual los datos y, ademds, admite la combinacién e integracion de
diversas fuentes de datos, la creacién de grificos y tablas asi como otros elementos que facilitan la toma de
decisiones.

Con un enfoque prictico, este curso repasa conceptos fundamentales para la creacién de dashboards en
POWER BI, los fundamentos de Power Query para dar forma a los datos a utilizar, el desarrollo de funciones
utilizando el lenguaje DAX y la creacién y configuracion de elementos visuales.

Aprenderd cémo construir un panel para analizar las ventas de su empresa utilizando POWER BI, aplicando
funciones y visualizaciones tanto bdsicas como avanzadas, y conociendo desde el comportamiento de
tendencias hasta aquellos productos con mayor rendimiento y rentabilidad.

La Formacion E-learning

Los cursos online se han consolidado como un método educativo de éxito en la empresa ya que aportan flexibilidad
al proceso de aprendizaje, permitiendo al alumno escoger los momentos més adecuados para su formacién.
Con mis de 35 afios de experiencia en la formacién de directivos y profesionales, Iniciativas Empresariales y
la Manager Business School presentan sus cursos e-learning. Disefiados por profesionales en activo, expertos
en las materias impartidas, son cursos de corta duracién y eminentemente pricticos, orientados a ofrecer
herramientas de anilisis y ejecucién de aplicacion inmediata en el puesto de trabajo.

Nuestros cursos e-learning dan respuesta a las necesidades formativas de la empresa permitiendo:
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Objetivos del curso:

® Definir los objetivos al iniciar un proyecto de POWER BI para el anilisis de ventas.
e Aprender las funciones de Power Query en el tratamiento de los datos.
e Aprender los fundamentos y las principales caracteristicas del lenguaje DAX.

e Conocer los tipos de gréficos, tablas, tablas pivot, filtros y otros elementos visuales que se pueden utilizar en
el desarrollo de un dashboard para el andlisis de ventas.

¢ Configurar las caracteristicas de los elementos visuales en el dashboard para el anélisis de ventas.

® Desarrollar técnicas avanzadas utilizando DAX para el cidlculo de medidas complejas como tasas de
crecimiento y rankings.

e Aprender a publicar reportes de POWER BI en el POWER BI Service y cémo compartirlos internamente
en la empresa.

( Mejore los resultados comerciales de su empresa gracias
a una toma de decisiones basada en datos analizando
y unificando sus datos de ventas con las aplicaciones
POWER BI”

Dirigido a:

Directores Comerciales, Jefes de Ventas, Marketing, Analistas de Datos vy, en general, a todos aquellos
profesionales y directivos que estén interesados en obtener una visién moderna de la aplicacion POWER BI
en la gestion de ventas.
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Estructura y Contenido del curso

El curso tiene una duracién de 50 horas lectivas 100% online que se realizan a través de la plataforma

e-learning de Iniciativas Empresariales que permite el acceso de forma rdpida y ficil a todo el contenido:

f
Manual de Estudio
6 médulos de formacién que contienen
el temario que forma parte del curso y
que ha sido elaborado por profesionales
en activo expertos en la materia.

N

™
Material Complementario

En cada uno de los médulos que le
ayudard en la comprensién de los temas
tratados.

/

Ejercicios de aprendizaje y
pruebas de autoevaluacion

Bibliografia y enlaces de lectura
recomendados para completar la
para la comprobacién prictica de los formacién.
conocimientos adquiridos.

Metodologia 100% E-learning

Permite el acceso a los contenidos del curso desde
cualquier dispositivo las 24 horas del dia los 7 dias
de la semana.

En todos nuestros cursos es el alumno quien marca
su ritmo de trabajo y estudio en funcién de sus
necesidades y tiempo disponible.

Rl
= Soporte Docente Personalizado

El alumno tendrd acceso a nuestro equipo
docente que le dard soporte a lo largo de todo el
curso resolviendo todas las dudas, tanto a nivel
de contenidos como cuestiones técnicas y de
seguimiento que se le puedan plantear.

Apple Store para iOS) que le permitird acceder a la plataforma desde cualquier dispositivo mévil y realizar el curso

. * El alumno podra descargarse la APP Moodle Mobile (disponible gratuitamente en Google Play para Android y la
I I i I

desde cualquier lugar y en cualquier momento.

O,
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Contenido del Curso

MODULO 1. Introduccién a POWER BI

POWER BI es una herramienta desarrollada por Microsoft y dirigida a analistas y directivos para la
visualizacién de resultados a partir de datos externos estructurados como modelos y presentados en
forma de historias interactivas y avanzadas.

1.1. Introduccién a POWER BI.

1.2. ;:Por qué POWER BI es herramienta de Business Intelligence?
1.3. Configuracién de POWER BI en el ordenador.

1.4. Definicién de un proyecto en POWER BI.

MODULO 2. Fuentes de datos

Trabajar con datos requiere de capacidad analitica, paciencia y dedicacién. La calidad de los mismos
es fundamental para obtener mejores resultados, establecer tendencias, evitar errores en los reportes
y realizar una toma de decisiones objetiva.

En términos monetarios, datos de calidad se pueden transformar en mejores beneficios para la
empresa al optimizar procesos y tomar decisiones mas acertadas.

2.1. La importancia de la calidad de los datos y tipos de datos:
2.1.1. ;Por qué la calidad de los datos es importante?
2.1.2. Tipos de datos.

2.2. Fundamentos de Power Query:

2.2.1. ¢Qué es Power Query?

2.2.2. ;Cuiles son sus principales funciones?
2.2.2.1. Transformacién de datos.

2.2.2.2. Herramientas para la limpieza de datos.
2.2.2.3. Optimizacién en el modelado de datos.
2.2.2.4. Eliminar y agregar columnas.

2.2.2.5. Combinar consultas de datos.

2.3. Seleccién de datos en un proyecto de POWER BI:

2.3.1. Tabla con datos sobre ventas.

2.3.2. Tabla de datos complementaria con informacién sobre fechas.
2.3.3. Tabla de datos complementaria con objetivos de ventas.
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2.3.4. Otras tablas complementarias (sucursales, comerciales, etc.).

2.4. Fuentes de datos externas en POWER BI:
2.4.1. Cargar datos desde archivos Excel.

2.4.2. Cargar datos desde archivos .txt / .csv.
2.4.3. Cargar datos desde sitios web.

2.4.4. Cargar datos desde bases de datos.

MODULO 3. Modelado de datos y lenguaje DAX

3.1. Tipos de modelado de datos:
3.1.1. Principales caracteristicas de un modelo tabular de datos.

3.2. Introduccién al lenguaje DAX:

3.2.1. Lenguaje DAX aplicado en un anilisis de ventas.

3.2.2. Breve introduccidn a contextos y su aplicacion en el andlisis de ventas.
3.2.3. Formato de f6rmulas DAX en el anilisis de ventas:

3.2.3.1. F6rmula CALCULATE.

3.2.3.2. Férmula SUM y SUMX.

3.2.3.3. Férmula AVERAGE y AVERAGEX.

3.2.3.4. Formulacién de medidas de filtro con DAX.

3.2.3.5. Tablas de tiempo y DAX en la formulacién de medidas.

3.2.3.6. Medidas rapidas predeterminadas en POWER BI.

MODULO 4. Visualizaciones basicas

4.1. Tipos de visualizaciones aplicados en el anilisis de ventas:
4.1.1. Gréficos de barras (horizontales y verticales).

4.1.2. Gréficos de barras 100%.

4.1.3. Gréfico de linea.

4.1.4. Grafico de pastel y dona.

4.1.5. Tarjetas visuales individuales.

4.1.6. Mapas.

4.2. Filtrado de visualizaciones:

4.2.1. Filtros generales.

4.2.2. Elemento visual slicer.

4.2.3. Parametrizacion, configuracién y personalizacién de elementos visuales:
4.2.3.1. Seleccién de colores.
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4.2.3.2. Personalizacién de ejes en grificos de barras y lineas.
4.2.3.3. Seleccion de fuente de datos.

MODULO 5. Visualizaciones avanzadas

5.1. Lenguaje DAX para la creacion de medidas avanzadas:

5.1.1. Cémo calcular las ventas del dia, semana, mes, trimestre, semestre previo con DAX.
5.1.2. Férmula DAX para estimar el cambio en las ventas en un periodo determinado.
5.1.3. Férmula DAX para la creacién de tasas porcentuales de crecimiento.

5.2. Elementos visuales dindmicos:

5.2.1. Titulos dindmicos para elementos visuales.

5.2.2. Formato condicional en tablas avanzadas: colores en fondo y fuente.
5.2.3. Ejes dindmicos en gréficos de linea y barras con DAX.

5.3. Desarrollar rankings dindmicos:

5.3.1. Férmula RANKX en la creacién de rankings dindmicos.
5.3.2. Tabla para mostrar datos de ranking.

5.3.3. Graficos para mostrar datos de ranking.

5.4. Adherir botones en reportes de POWER BI:
5.4.1. Funcién de los botones en POWER BI.
5.4.2. Llevar a otro nivel los reportes en POWER BI.

MODULO 6. Publicacién y despliegue de reportes

6.1. Publicar los reportes de POWER BI con POWER BI Pro.
6.2. Compartir reportes de POWER BI a lo interno de la organizacién.

6.3. Integracién de funciones de POWER BI con aplicaciones de Microsoft.
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Autor

Jorge Mora
V'"'Y/ Economista. Mdster en Data Science for Business con mds de 7 afios de experiencia en consultoria

e investigacién econdémica, asi como en mercados financieros, visualizacién de datos utilizando

POWER BI y Analytics aplicado al Marketing.

Titulacion

Una vez finalizado el curso el alumno recibird el diploma que acreditard el haber superado de forma satisfactoria
todas las pruebas propuestas en el mismo.

v MANAGER
P& BUsINESS
A SCHOOL

DIPLOMA
Iniciativas Empresariales y la Manager Business School certifican que D. / Diia.
XXXXX XXXXXX XXXXXXXXXX
Ha superado satisfactoriamente el curso
ANALISIS DE VENTAS: UN ENFOQUE PRACTICO EN POWER BI

Habiendo demostrado el dominio de las materias impartidas mediante
Ia superacion de las prucbas de evaluacion de las que consta l curso.
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