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Presentacion

Partiendo de la base real que una adecuada financiacion de la empresa es la clave para lograr el éxito en cualquier
proceso de expansion e internacionalizacién, de forma sencilla se verd el complejo efecto de la globalizacién
que nos ha llevado a una creciente actividad comercial y financiera con una total interdependencia entre las
economias de los diferentes paises del mundo. Eso, unido a las fluctuaciones en los tipos de cambio de las divisas,
tipos de interés..., hacen necesario conocer el funcionamiento de los mercados financieros internacionales y
las variables econémicas que inciden en ellos.

Con este curso se ofrecerd una visién actualizada de los recursos fundamentales que toda empresa inmersa
en un proyecto de internacionalizacién necesita conocer dentro de un entorno global, cambiante y dindmico.
Por todo esto, no solo se analizarin las variables externas citadas anteriormente, se veran de cerca todas
las herramientas que tiene una empresa a su alcance para poder optar y gestionar de modo correcto una
financiacién adecuada a sus necesidades.

La Educacion On-line

Los cursos on-line se han consolidado como un método educativo de éxito en la empresa, ya que permiten una
continua autoevaluacion y programacién del tiempo dedicado al estudio, permitiendo que el alumno elijja los
momentos mds iddneos para su formacién.

Con mis de 25 afios de experiencia en la formacion de directivos y profesionales, Iniciativas Empresariales y la
Manager Business School presentan sus cursos e-learning. Disefiados por profesionales en activo, expertos en las
materias impartidas, son cursos de corta duracién y eminentemente practicos, orientados a ofrecer herramientas
de andlisis y ejecucion de aplicacién inmediata en el puesto de trabajo.

Los cursos e-learning de Iniciativas Empresariales le permitiran:

Y Interactuar
con otros
estudiantes
enriqueciendo la
diversidad de visiones y
opiniones y su aplicacién
en situaciones
reales.

) Aumentar
sus capacidades
y competencias en el

puesto de trabajo en base

al estudio de los casos
reales planteados en
este curso.

W) Trabajar
conmasy
diversos recursos
que ofrece el
entorno
on-line.

La
posibilidad
de escoger el
momento y lugar
mas adecuado.
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Método de Ensenanza

El curso se realiza online a través de la plataforma e-learning de Iniciativas Empresariales que permite el
acceso de forma rdpida y fdcil a todo su contenido (manual de estudio, material complementario, ejercicios de
aprendizaje, bibliografia...) pudiendo descargirselo para que pueda servirle posteriormente como un efectivo
manual de consulta. En todos nuestros cursos es el alumno quien marca su ritmo de trabajo y estudio en
funcidn de sus necesidades y tiempo disponible. Ponemos ademds a su disposicién un tutor que le apoyard
y dard seguimiento durante el curso, asi como un consultor especializado que atenderd y resolverd todas las
consultas que pueda tener sobre el material docente.

Podrd también descargarse la APP Moodle Mobile (disponible gratuitamente en Google Play para Android y
la Apple Store para i0S) que le permitird acceder a la plataforma desde cualquier dispositivo mévil y realizar
el curso desde cualquier lugar y en cualquier momento.

El curso incluye:

@ Aula Tutor @ Flexibilidad D Pruebas de
X/ Virtual personal X/ de horarios =/ Autoevaluacion

Contenido y Duracidon del Curso

El curso tiene una duracién de 80 horas distribuidas en 7 médulos de formacién préctica.

El material didictico consta de:

Manual de Estudio

Los 7 médulos contienen el temario
que forma parte del curso y que ha sido
elaborado por profesionales en activo
expertos en la materia.

Material Complementario

Cada uno de los médulos contiene
material complementario que ayudard al
alumno en la comprensién de los temas
tratados. Encontrard también ejercicios de
aprendizaje y pruebas de autoevaluacion
para la comprobacién prictica de los
conocimientos adquiridos.
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Este curso le permitira saber y conocer:

® Como identificar, manejar y seleccionar las herramientas y fuentes de informacion a través de las paginas web
de los diferentes organismos nacionales e internacionales que proporcionarin a las empresas asesoramiento,
ayudas y subvenciones a la exportacién.

e Como gestionar y mantener un optimo fichero y base de datos de clientes y proveedores.

* El mercado de divisas, su normativa, los tipos de mercado y las operaciones mis frecuentes. Cuéles son las
variables que hacen fluctuar los tipos de cambio.

e Cémo manejar con soltura los cambios de divisa, conocer los tipos de cambio y ver qué implicacién tienen
los tipos de interés y cambio en el comercio internacional.

® Cémo determinar y cuantificar los riesgos y costes que se generan en un pago o cobro en las operaciones de
financiacién en comercio internacional.

® Como evaluar distintas formas de cobertura de riesgo de cambio y riesgo de interés y ver cuil es el
procedimiento a seguir para su contratacion.

® Como identificar las fuentes de financiacién primaria y secundaria a las que pueden acudir las empresas tanto
para importar como para exportar.

* Los tipos de créditos mds relevantes a los que las empresas pueden optar y gestionar la documentacién
necesaria para su obtencién.

® Coémo interpretar la normativa reguladora de los créditos oficiales y estudiar los distintos tipos de créditos
a la exportacién. Cémo elaborar la documentacién requerida para la solicitud de los mismos.

® Qué organismos e instituciones convocan licitaciones y concursos tanto ptblicos como privados, nacionales
e internacionales. Qué procedimientos se siguen para su adjudicacién y qué requisitos, documentacién y
pasos hay que seguir para poder concursar.

® Cémo identificar los organismos que pueden dar financiacién a la empresa para participar en un concurso
internacional.

e Cuiles son los riesgos mas comunes en las operaciones internacionales y qué mecanismos existen para
cubrirlos.

e Como preparar la documentacion requerida para contratar una péliza CESCE.

Dirigido a:

Responsables y personal de los departamentos de comercio exterior y finanzas, asi como a todos aquellos
profesionales con responsabilidades en las funciones de financiacién internacional (departamentos de
exportacion e importacion).
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Contenido del Curso

MODULDO 1. Informacién asociada a financiacién
internacional. Funciones relacionadas con la financiacion ERLZES
de una empresa.

Las empresas exportadoras requieren casi siempre financiar todas o parte de sus operaciones con
capitales ajenos. En empresas pequeiias, que disponen de recursos limitados, obligatoriamente
tienen que pensar como recurrir a entes externos de financiacién para tener una actividad fluida
y sobre todo continuada en el tiempo.

En este médulo se verdn los organismos y entidades que van a proporcionar esa informacién
relacionada con la financiacidn en las operaciones de comercio internacional.

1.1. Introduccién.

1.2. Obtencién de la informacién relacionada con la financiacién de las operaciones de comercio
internacional:

1.2.1. Secretaria de Estado de Comercio.

1.2.2. Entidades publicas de dmbito econémico.

1.2.3. Cdmaras de Comercio.

1.3. Cémo generar una base de datos de los organismos que facilitan apoyo financiero, ayuda o
subvenciones a la exportacién y venta internacional.

1.4. Cémo generar bases de datos de clientes y proveedores potenciales:
1.4.1. Tipos de informacién asociadas a las bases de datos.

MODULO 2. El mercado de divisas, estructura y analisis

Operar en el mercado internacional genera la necesidad de operar en el ambito del mercado
de divisas que se caracteriza por una alta y permanente volatilidad. Por ello, hay que conocer
y hacer una reflexién de cémo mantener un sistema financiero internacional estable, sélido y
fiable que garantice un comercio exterior sano en su maximo desarrollo.

2.1. Introduccién.

2.2. Sistema financiero internacional:
2.2.1. Organizaciones asociadas al sistema financiero internacional.

2.3. Mercado de divisas o mercado FOREX:
2.3.1. Mercado FOREX.
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2.3.2. Mercado de divisas.
2.3.3. Organismos y entidades que participan en el mercado de divisas.
2.3.4. Normativa reguladora.

2.4. Funcionamiento del mercado de divisas:
2.4.1. Divisas convertibles y no convertibles.

2.4.2. Oferta y demanda de divisas.

2.4.3. Precio de compra venta.

2.4.4. Fluctuacién del tipo de cambio de una divisa.
2.4.5. Tipo de cambio e interés.

2.5. Tipos de transacciones en el mercado FOREX.
2.6. Euromercados.

2.7. Organismos financieros internacionales:
2.7.1. Banco Mundial.
2.7.2. Fondo Monetario Internacional (FMI).

2.8. Unién monetaria:
2.8.1. Sistema monetario europeo.
2.8.2. Unién econémica y monetaria europea.

2.9. Instituciones monetarias europeas.

MODULO 3. Riesgo de cambio y riesgo de interés en
operaciones internacionales. Factores de riesgo y 10 horas
coberturas

Cualquier empresa que quiera internacionalizarse o aquellas que ya tienen operaciones con
mercados exteriores deben comprender y asumir que toda operacion conlleva unos riesgos.
Toda transaccién internacional debe ser analizada previamente con meticulosidad sabiendo con
todo detalle los riesgos a los que se va a enfrentar, tomar las decisiones preventivas adecuadas y
evaluar los costes operativos asociados a la disminucién o eliminacién de dichos riesgos.

3.1. Introduccién.

3.2. Riesgos del comercio internacional:
3.2.1. Riesgos comerciales.
3.2.2. Riesgos financieros.

3.3. Factores de riesgo del cambio de divisas:
3.3.1. Riesgo de cambio en importaciones y exportaciones.
3.3.2. Otros riesgos de cambio.
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3.3.3. Factores de riesgo de cambio de divisas.

3.4. Existencia de coberturas de riesgo de cambio:
3.4.1. Estrategias internas.

3.5. Evaluacién de coberturas del riesgo de cambio:
3.5.1. Seguro de cambio.
3.5.2. Caracteristicas comunes de los contratos.

3.6. Evaluacion de coberturas del riesgo de interés:
3.6.1. Swap.

3.6.2. Cobertura Cap / Techo.

3.6.3. Cobertura collar.

3.7. Célculo de los costes financieros para coberturas de riesgos de cambio.

MODULO 4. Operaciones de compraventa internacional,
como seleccionar la financiaciéon adecuada. 10 noras
Determinacion de costes financieros y de riesgo

Acceder a financiacién en importaciones o exportaciones significa obtener disponibilidad
de liquidez ya sea para pagar los equipos, las materias primas o los costes de fabricaciéon en
si mismos. Disponemos de dos opciones para conseguirla: crédito bancario y aplazamiento
comercial.

4.1. Introduccién.

4.2. Financiacién comercial:

4.2.1. Bienes de consumo.

4.2.2. Materias primas y productos semielaborados.
4.2.3. Bienes de equipo.

4.3. Financiacion primaria y secundaria.

4.4. Financiacion de las importaciones y compras internacionales:
4.4.1. Ciélculos de los costes financieros.

4.5. Financiacién de las exportaciones, ventas y proyectos internacionales:
4.5.1. Financiacién de exportacién Factoring.

4.5.2. Financiacién de exportacion Forfaiting.

4.5.3. Financiacién de exportacién Confirming.

4.5.4. Financiacién de exportacién Project Finance.
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MODULO 5. Gestién del crédito con apoyo oficial a la
exportacion

15 horas

Todos los gobiernos, sean de una ideologia u otra, destacan en la conveniencia de contar con
mecanismos que impulsen la internacionalizacion de las empresas. Actualmente, las politicas
de apoyo financiero a la internacionalizacién se canalizan a través del Ministerio de Industria,
Turismo y Comercio, ademds de un fondo especifico de ayuda al desarrollo por parte del
Ministerio de Asuntos Exteriores, todo ello dentro del marco de la Normativa Internacional
Europea OCDE.

5.1. Introduccién.
5.2. Marco legal: consenso OCDE.

5.3. Fuentes de financiacién de las exportaciones con apoyo oficial:
5.3.1. Instituto de Crédito Oficial, ICO.

5.3.2. ICEX Espafia exportacion e inversiones.

5.3.3. COFIDES (Compaiia Espafiola de Financiacién del Desarrollo).

5.4. Crédito suministrador — exportador nacional:
5.4.1. Operativa del Crédito Suministrador.

5.5. Crédito al comprador extranjero:
5.5.1. Operativa del crédito al comprador.

5.6. Requisitos y condiciones basicas del crédito con apoyo oficial:
5.6.1. ICO Internacional.

5.6.2. ICO Exportadores.

5.6.3. ICO Canal Internacional.

5.7. Convenio de ajuste reciproco de intereses (CARI). Procedimiento de cilculo.

5.8. Fondos de ayuda al desarrollo:

5.8.1. Normativa reguladora:

5.8.1.1. Financiacién en términos concesionales.
5.8.1.2. Financiacién en términos comerciales.
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MODULO 6. Normas, procedimientos y documentacién
asociada a una licitacion

15 horas

Empresas con 4nimo de internacionalizacién encuentran las referentes financieras y juridicas
donde desarrollar sus negocios a través de procesos de licitacion. Este médulo ofrece una
amplia visién sobre las licitaciones y los concursos tanto piblicos como privados, nacionales e
internacionales, asi como los organismos e instituciones que convocan estos proyectos.

6.1. Introduccién.
6.2. Normas y reglamentos de licitacién de organismos internacionales que la regulan.

6.3. Instituciones y organismos convocantes de proyectos:
6.3.1. ICEX.

6.3.2. Camaras de Comercio.

6.3.3. Revista Development Business.

6.3.4. ASSORTIS.
6.3.5. DGMARKET.

6.4. Procedimiento de adjudicacién de proyectos:
6.4.1. Principios fundamentales de la licitacién.
6.4.2. Fases del proceso de licitacién.

6.5. Argot y documentacion que hay que presentar en un concurso o licitacién.

6.6. Fianzas y garantias:
6.6.1. Garantias que exigen las licitaciones.
6.6.2. Tipos de garantias.

6.7. Condiciones de participacion de las empresas espafiolas en proyectos internacionales.

MODULO 7. Estudio de riesgos, contratos y tipos de
polizas en las operaciones de venta internacionales

15 nhoras

Los riesgos para las empresas que deciden internacionalizarse se centran basicamente en
los movimientos de capital en el exterior y en la exportaciéon debido a la fuerte necesidad de
inversion que exigen.

7.1. Introduccién.

7.2. Riesgos en las operaciones de comercio internacional:
7.2.1. Riesgos politicos.
7.2.2. Riesgos comerciales.
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7.2.3. Riesgos extraordinarios.
7.3. Contrato de seguro de crédito a la exportacién.

7.4. Compaiiia Espafiola de Seguros de Crédito a la Exportacién (CESCE):
7.4.1. Definicién.
7.4.2. Servicios que ofrece CESCE.

7.5. Modalidades de pdlizas para ventas-exportaciones a corto plazo:
7.5.1. Modalidad Pay per Cover.

7.5.2. Modalidad de cobertura individual.

7.5.3. Modalidad crédito suministrador:

7.5.3.1. Impago de un contrato de exportacidn.

7.5.3.2. Resolucién injustificada de un contrato.

7.6. Tipos de pdlizas para ventas internacionales a medio y largo plazo. Riesgos de operaciones
especiales.

7.7. Proceso de contratacion del seguro de crédito:
7.7.1. Fases del proceso.
7.7.2. Procedimiento de declaracién de siniestros e indemnizacion por dafios.
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Autores

El contenido y las herramientas pedagégicas del curso han sido elaboradas por un equipo de especialistas
dirigidos por:

Nuria Cobefio

Docente en el ciclo formativo de Grado Superior en Comercio Internacional en la Universidad
Camilo José Cela de Madrid. Especialista en Transporte, Logistica y Comercio Internacional,
cuenta con mds de 20 afios de experiencia en puestos de direccidén en empresas lideres en el sector
de la logistica y del comercio internacional.

Nicoletta Gonzalez
Doctora por la Universidad Politécnica de Madrid e Ingeniero de Caminos, Canales y Puertos.
Mister en Logistica, Transporte y Seguridad Vial (UNED).

Docente con mds de 15 afios de experiencia en el sector.

Las autoras y el equipo de tutores estardn a disposicién de los alumnos para resolver sus dudas y ayudarles en
el seguimiento del curso y el logro de objetivos.

Titulacion

Una vez finalizado el curso de forma satisfactoria, el alumno recibird un diploma acreditando la realizacion del
curso FINANCIACION INTERNACIONAL.

v MANAGER
% BUSINESS
A SCHOOL

v

DIPLOMA

Iniciativas Empresariales y la Manager Business School certifican que D. / Diia.
XXXXX XXXXXX XXXXXXXXXX
Ha superado satisfactoriamente el curso

FINANCIACION INTERNACIONAL

Habiendo demostrado el dominio de las materias impartidas mediante
Ia superacion de las pruebas de evaluacion de las que consta el curso.
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